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as Jahr 2021 zeichnete sich eigent-

lich durch ein stetiges Auf und Ab
aus. Nach Auslaufen der gesetzlichen Lock-
downs konnten wir einen spiirbaren Nach-
fragezuwachs verzeichnen. Insgesamt muss
man aber zwischen den grofhandelsorien-
tierten Kunden und der Einzelhandelsiand-
schaft unterscheiden. Der GroRhandel hat-
te rumindest bei uns keinerlei Einbruch zu
verzeichnen. Der Einzelhandel war natiirlich
durch das direkte Kaufverhalten der Konsu-
menten gepragt. Aufgrund unseres gesam-

8  Boden!Special 2022

ten Kundenportfolios sind wir somit sehr
gut durch das abgelaufene Jahr gekom-
men. Festhalten muss man natiidich, dass in
Deutschland durch die Mehrwertsteuerredu-
zierung in 2020 die Umsatzspriinge im No-

Aufund Ab aus”
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vember und Dezember 2021 deutlich kleiner
ausfallen. p

Trotz der schwierigen Situation im Ein-
zelhandel konnten wir 2021 unsere Aktivi-
titen bei den wohngesunden
Bodenbeldgen weiter ausbau-
en, Wir sind in diesem Bereich
auch bei den Kunden auf
offene Ohren gestofien. Die
aktuelle politische Debatte be-
feuert unsere Bemiihungen,

Partner zu finden, die diesen
neuenWeg mit uns gehen und
nicht ausschliefflich den Preis
in den Vordergrund bei der
Listungsentscheidung stellen,

Eine klare Prognose fiir 2022 ist schwie-
rig, da die aktuelle Inflationsrate und der fak-
tische Lockdown fir ungeimpfte Personen
ganz sicher Auswirkungen haben werden.
e



